Программа семинара
«Переговорные навыки адвоката»

14 – 15 октября 2020г., г. Москва
Переговоры – обязательная составляющая профессиональной деятельности адвоката. Научиться управлять переговорным процессом можно только на практике или моделируя рабочие ситуации. На семинаре адвокаты осваивают навыки: устанавливать доверительные отношения с собеседником, управлять эмоциями и распознавать манипуляции в переговорах.

Ведущие: канд. психол. н. Скабелина Лариса Александровна – доцент каф. адвокатуры и нотариата МГЮУ им. О.Е.Кутафина;

к.ю.н., доцент Макаров Сергей Юрьевич - зам.зав. Кафедры адвокатуры МГЮА имени О.Е. Кутафина, адвокат АП Московской области, советник ФПА РФ
Продолжительность семинара— 2 дня
	
	 14 октября - среда

	10.00 – 16.00
	1. Понятие и виды переговоров. Этические особенности ведения переговоров.

2. Стадии подготовки и проведения переговоров адвокатом.

3. Выработка позиции на переговорах. Формула «3М» (maximum– medium-minimum)

4. Деловая игра «Беседа адвоката с доверителем».

5. Обсуждение и анализ проведенной деловой игры.

6. Особенности коммуникации адвоката с доверителем, его оппонентом и представителями оппонента. «Квадрат коммуникаций».

7. Психологическая подготовка к переговорам или как распознать цели и мотивы оппонента.

8. Манипуляции в переговорах или Как управлять процессом?

9. Видеообзор манипуляций в переговорах.


	
	15 октября - четверг

	10.00 – 16.00


	Деловая игра «Переговоры»

1. Подготовка к переговорам.

2. Упражнение «Договоренность о проведении переговоров».

3. Деловая игра «Переговоры».

4. Обсуждение и анализ проведенной деловой игры.

5. Упражнение «Обобщение результатов переговоров для сообщения о них доверителю».

6. Подведение итогов тренинга. 

7. Вручение сертификатов о прохождении курсов повышения квалификации.




Руководитель

Высших курсов

повышения квалификации
                                                  С.И. Володина

адвокатов РФ

