Программа вебинара

«Переговорные навыки адвоката»

21 апреля 2021г., г. Москва

10.00 – 16.00
Переговоры – обязательная составляющая профессиональной деятельности адвоката. На вебинаре адвокаты узнают основные положения о переговорах и рекомендации о том, как организовать и провести переговоры, устанавливать доверительные отношения с собеседником, управлять эмоциями и распознавать манипуляции в переговорах.

Ведущие: Скабелина Лариса Александровна, к.псилол.н., доцент Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА);

Макаров Сергей Юрьевич, к.ю.н., доцент Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА), адвокат АП Московской области, советник ФПА РФ, руководитель Практики по семейным и наследственным делам МКА «ГРАД»

	1. 
	2. Понятие и виды переговоров. Этические особенности ведения переговоров адвокатами.

3. Стадии подготовки и проведения переговоров адвокатом.

4. Выработка позиции на переговорах. Формула «3М».

5. Особенности коммуникации адвоката с доверителем, его оппонентом и представителями оппонента. «Квадрат коммуникаций».

6. Психологическая подготовка к переговорам, или как распознать цели и мотивы оппонента.

7. Психологические особенности участия адвоката в переговорах.

8. Манипуляции в переговорах или Как управлять процессом.


Руководитель

Высших курсов

повышения квалификации
                                                  С.И. Володина

адвокатов РФ

